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Wirtschaft

,von Frankfurt allein kann keiner leben“

Das Rhein-Main-Gebiet ist ein schwieriges Terrain fiir junge Galeristen / Von Claudia Vogl

FRANKFURT. Leitungsrohre an den
Wiinden, roher Zementboden, Waschma-
schinen und Bilder: ehemals als Waschkii-
che, heute als Galerie dienen die weilen,
niedrigen Raume im Keller eines Einfami-
lienhauses in Frankfurt-Ginnheim. Die
Kunst, die die Galerie ,,waschSalon* der
Karin Jedermann-Harth ausstellt, ist nicht
jedermanns Kunst. Sperrig und erkla-
rungsbediirftig sind die Bilder, jung und
dem breiten Publikum meist unbekannt
die Kiinstler, die sie ausstellt. Der Avant-
gardeszene ist Karin Jedermann-Harth ein
Begriff. Doch der wirtschaftliche Erfolg
der Galerie hat mit ihrer zunehmenden Be-
kanntheit nicht Schritt gehalten.

»Es ist sehr miithsam, hier im Rhein-
Main-Gebiet, beispielsweise in Frankfurt,
junge Kunst zu verkaufen®, meint die Ga-
leristin. ,,Geld ist in dieser Region zwar ge-
niigend vorhanden, doch das Interesse
speziell an der Avantgarde ist noch nicht
so entwickelt wie etwa in Koln mit einer
langen Tradition als Kunstmetropole.“
Ein Teil der Galerien in Frankfurt mit jun-
gem Programm ist in wirtschaftlichen No-
ten. Im vergangenen Jahr haben vier
schlieBen miissen — mit dreien davon hat
Karin Jedermann-Harth eng zusammen-
garbeitet. Durchschnittlich funf Jahre

miisse das finanzielle Polster eines Galeri-
sten reichen, sagt sie, dann erst trage sich
die Galerie selbst.

Uber die Anfangsschwierigkeiten hinaus
sieht sich Tobias Hirschmann, Yuppie-
Galerist in bester Lage: In teuerster Lage
in Sachsenhausen, direkt am Schweizer
Platz er6ffnete er im November 1988 seine
Galerie. Aussteller wie der ,,waschSalon*
machten den Fehler, meint der smarte
Hirschmann, sie setzten zu sehr auf Sperri-
ges. Auf ,,Kopf-Kunst“, wie er es nennt.
Hirschmann stellt eingéngigere, besser ver-
kéufliche Kunst aus, verweist auf seine
Verantwortung als Galerist nicht nur fiir
den Kinstler, sondern auch fiir den
Sammler. ,Mein Kunde muB sich schlieB3-
lich darauf verlassen kénnen, daB die Bil-
der auch in einigen Jahren noch cinen
Wiederverkaufswert besitzen.*

Fakten — sprich Umsatzzahlen — erfihrt
man allerdings auch von Tobias Hirsch-
mann nicht. In der Branche redet man sich
gern erfolgreich, denn: ,,Wer Finanzpro-
bleme zugibt, bei dem kauft keiner mehr,
heiflt es. Trotz der groBen wirtschaftlichen
Schwierigkeiten fiir Galeristen er6ffnen im
Raum Frankfurt immer mehr junge
Kunsthdndler — zuviele, wie der renom-
mierte langjdhrige Galerist Tim Gierig

meint. Er schitzt die Neueroffnungen in
den vergangenen fiinf Jahren in Frankfurt
auf 65 Galerien. Im gleichen Zeitraum hét-
ten etwa 40 wieder schlieBen missen: ,,Un-
gefahr ein Drittel schafft es.”

Von Laufkundschaft konne man gerade
in dieser Branche nicht leben, sagt Gierig
und verweist auf seine Stammkunden au-
Berhalb des Rhein-Main-Gebiets, viele
auch im Ausland. Ohne diese Kontakte
lieBen sich Bilder mit Preisen von mehr als
50 000 DM kaum verkaufen. ,,Von Frank-
furt allein kann kein Galerist existieren.*

Vom Kunstmarkt Frankfurt sind vor al-
lem die enttduscht, die aus der Provinz
hierher zogen. Sie erhofften sich von den
kulturpolitischen Initiativen des damaligen
Magistrats mit der Schlisselfigur Hilmar
Hoffmann eine kunstbegeisterte Atmo-
sphire und eine breite Sammlerschaft in
der Stadt. Auf die Frankfurt-Euphorie
folgte bald Erntchterung. Da diese noch

. nicht etablierten Galeristen noch nicht auf

einen treuen Anlegerkreis zuriickgreifen
konnten, wurden sie vom Preisriickgang
am Kunstmarkt im vergangenen Jahr be-
sonders hart getroffen. Karin Jedermann-
Harth schiitzt die Umsatzeinbuflen junger
Galeristen im Raum Frankfurt im vergan-
genen Jahr auf bis zu 40 Prozent.




